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Erhielten von den Topras-

Mitgliedern zum Jubiläum 

stehende Ovationen und eine 

Reise nach Singapur: 

Johannes Gunst, Geschäfts-

führer der Topras GmbH, und 

seine Frau Ursula.

Starke Leistung: Personal-

trainer Jens Rockel fesselte 

die Teilnehmer mit seinen 

äußerst unterhaltsam vor

getragenen Tipps zum typ

gerechten Verkauf.

Bewährte und beliebte Elemente 
sowie neue Ideen: Die Jubiläums-
Jahrestagung der Topras-Gruppe 
zum 10. Geburtstag am letzten 
Januarwochenende, da waren 
sich alle rund 190 Teilnehmer 
einig, war rundum gelungen.
Die erste Neuerung erwartete die 
Gäste schon zu Beginn der 
Tagung im Foyer des Hotels „Vier 
Jahreszeiten“ in Starnberg: erst-
mals präsentierten viele Topras-
Partnerunternehmen ihre Neu-
heiten in Form einer Tischmesse. 
Das kam bei den Topras-Mitglie-
dern so gut an, dass dieser Pro-
grammpunkt in Zukunft immer 
den Auftakt der Jahrestagung 
bilden soll.
Zünftig gefeiert wurde danach 
beim „bayerischen Abend“, zu 
dem viele der Topras-Mitglieder 
und -Partner stilecht in Dirndl 

und Tracht erschienen. Schon 
dieser erste Abend war ein voller 
Erfolg: Ausgelassen tanzten und 
feierten die Teilnehmer teils bis in 
die frühen Morgenstunden.
Dennoch erschienen alle Gäste 
pünktlich um 9 Uhr zum Start 
des offiziellen Teils der Tagung. 
Denn Topras-Geschäftsführer 
Johannes Gunst und seine Frau 
Ursula hatten wieder ein pralles 
Informationspaket geschnürt. 
Den Auftakt bildete Dieter 
Rangol, der Geschäftsführer des 
Bundesverbandes Schwimmbad 
& Wellness (bsw), der über den 
aktuellen Stand der geplanten 
europäischen Norm für privat 
genutzte Schwimmbäder refe-
rierte.
Einen Blick in die Zukunft wagte 
auch Sven Kersten, Leiter des 
Wärmepumpen-Marktplatzes 
NRW. Er zeigte den Teilnehmern 
deutlich auf, warum das Thema 
Energiebewusstsein auch in der 
Schwimmbadbranche immer 
mehr an Bedeutung gewinnt.
Große Bedeutung für die 
Schwimmbadbau-Fachunter
nehmen haben auch die ge-
planten sowie bereits erfolgten 
Änderungen bei den gesetzlichen 
Bedingungen zur Lagerung von 
Wasserpflegemitteln, die Cedric

Galavorstellung
Pünktlich zum 10. Geburtstag kann die 
Topras-Gruppe auf eine Rekordbilanz und 
gleich fünf neue Mitglieder verweisen. Nicht 
nur deswegen war die Stimmung bei der 
Jubiläums-Jahrestagung noch besser als 
gewohnt – vor allen Dingen bei den Gewinnern 
der „Topras-Kreativpreise“.

Gewinner Privates Hallenbad

Gewinner Privates Freibad

Gewinner Hotelbad

Gewinner Sauna & Whirlpool

Entspannen über den Dächern der Stadt – mit diesem 

dank wandgeführter Hochüberdachung wetterunabhän-

gigen Pool- und Wellness-Bereich gewann die Firma 

Gladis (im Bild Manfred Gladis) den Topras-Kreativpreis 

in der Kategorie Privates Freibad.

Mit viel Liebe zum Detail einen echten Wohlfühlbereich 

geschaffen – für diese luxuriöse Schwimmhalle der 

Firma Thamm (im Bild Klaus Thamm mit Frau, Tochter 

und Sohn) gab es die meisten Stimmen in der Kategorie 

Privates Hallenbad.

Den Whirlpool im wahren Sinne des Wortes aussichtsreich 

platziert – für diese Anlage ging der 1. Platz in der Kate

gorie Sauna & Whirlpool an die Firma Freveldt aus der 

Schweiz (im Bild Hans-Peter Frehner mit Gattin).

Mit diesem opulenten und einladenden Schwimm- und 

Wellness-Bereich im harmonischen Farb- und Material-Mix 

sicherte sich die Firma Hofer Group aus Südtirol (im Bild 

Eugen Hofer) den 1. Platz in der Kategorie Hotelbad.

Jahrestagung „Topras“



Profi

14 Schwimmbad & Sauna Profi 3/4-2011

Jahrestagung „Topras“

Mayer-Klenk, Geschäftsführer der 
Chemoform Group, vorstellte.
Im Anschluss gab Mike Eber-
hardt, Entwicklungsleiter der 
Firma Lacoform, den Teil
nehmern Anregungen für das 
Planen von Wellness-Bereichen.
Wie wichtig ein planvolles Vor
gehen im Verkauf ist, das führte 
der renommierte Personaltrainer 
Jens Rockel den Topras-Mitglie-
dern in seinem Vortrag ebenso 
plastisch wie humorvoll vor 
Augen. Seine wichtigste Regel: 
„Behandele andere so, wie sie 
behandelt werden möchten.“
Scheinbar haben die in der 
Topras-Gruppe zusammen
geschlossenen Schwimmbadbau-
Fachunternehmen diese Regel in 
der vergangenen Saison beson-
ders gut befolgt. Denn Johannes 
Gunst konnte in seiner Bilanz 
eine Umsatzsteigerung von 40 

Prozent vermelden. Und die 
Zeichen stehen weiter auf Wachs-
tum: So haben sich in den letzten 
Wochen gleich fünf neue Firmen 
der Gruppe angeschlossen.
Auch der Rückblick auf die 
gemeinsame Entwicklung gab 
den Gästen viel Grund zum 
Feiern. So ist die Topras-Gruppe 
heute 73 Mitglieder und Partner 
stark. Zur Erinnerung: Beim Start 
vor zehn Jahren waren es 18 
Firmen. Und auch die einzelnen 
Mitglieder haben sich prächtig 
entwickelt. So hat sich beispiels-
weise der durchschnittliche Um-
satz je Händler von 2002 bis 
2010 mehr als verdoppelt.
Nicht nur wegen dieser beein
druckenden Bilanz war die Jubi-
läums-Jahrestagung rund herum 
eine echte Galavorstellung. 

Fotos: Topras, Böttger 
Text: Mark Böttger, boettger@fachschriften.de

Mehr Informationen
Topras GmbH,  
Beethovenstraße 46,  
85591 Vaterstetten,  
Tel.: 08106/9958320, www.topras.de
sowie unter www.schwimmbad.de

Erst zünftig-bayerisch und dann stimmungsvoll-festlich:  

Die beiden Abendveranstaltungen boten für jeden Geschmack etwas.

Kam hervorragend an: Die Tischmesse 

der Topras-Lieferanten.

Dieter Rangol,

Geschäftsführer bsw

Sven Kersten, Leiter

Wärmepumpen-Markt

platz NRW

Cedric Mayer-Klenk,

Geschäftsführer  

Chemoform Group

Mike Eberhardt,  

Entwicklungsleiter  

Lacoform GmbH

Die weiteren Referenten Alle Preisträger im Überblick

Händler national:
1. Platz: Starke
2. Platz: A1	
3. Platz: Wagner
4. Platz: Krause
5. Platz: Rambow
6. Platz: Franze
7. Platz: Sorg
8. Platz: Abrahamczyk
9. Platz: Kissel
10. Platz: STB

Die neuen Topras-Mitglieder

Pünktlich zum Jubiläum konnte Topras-Geschäftsführer Johannes Gunst auf der 
Jahrestagung gleich fünf neue Mitglieder präsentieren:
l AquaTec, Odder/Dänemark 	 l PIM SARL, Ermsdorf/Luxemburg
l WS Consult, Bukarest/Rumänien	 l Redlich, Wieglitz
l Hegro, Koblenz

Neben den Kreativpreisen für besonders gelungene Pool- und -Wellness-
Anlagen ehrt die Topras-Gruppe im Rahmen der Jahrestagung auch ihre 
umsatzstärksten Händler im In- und -Ausland sowie die besten Lieferanten 
und Außendienstteams.
Die besten Topras-Mitglieder und -Partner in der letzten Saison waren:

Händler international:
1. Platz: Hofer Group
2. Platz: Backers
3. Platz: Freveldt
Lieferanten:
1. Platz: Zodiac Pool Deutschland
2. Platz: Schmalenberger
3. Platz: Reku Slovakia
Außendienst-Teams:
1. Platz: ProMaqua
2. Platz: Behncke
3. Platz: Zodiac Pool Deutschland


